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Der erste Eindruck zählt

Bei Salome Wyss dreht sich alles um
gutes Aussehen, damit sich mit mi-
nimalen Aufwand eine maximale
Wirkung erzielen lässt. War das
schon immer ihr Wunsch, die Leute
zu den Themen Mode, Stil, Farbe
und Image zu beraten? Salome Wyss
erzählt: «Ursprünglich arbeitete ich
im administrativen Bereich in der
gehobenen Hotellerie und während
meiner Weiterbildung zur Direk -
tionsassistentin im Bankenwesen
merkte ich, wie wichtig der erste
Eindruck ist.» Und dass eine Mana-
gerin oder ein Manager fachlich top
sein könne, aber wenn beispielswei-
se das Kostüm oder der Anzug nicht
richtig sitze, leider nur dieser Ein-
druck in Erinnerung bleibe.

Jede Person 
hat ihren eigenen Stil
Nach Abschluss der Visagistenaus-
bildung entschloss sich Salome
Wyss, aufgrund ihrer Erfahrungen,
die Ausbildung zur Imageberaterin
zu absolvieren. «Sogar das Lernen
der Knigge-Regeln gehörte dazu»,
so Salome Wyss. Und sie lernte
auch, dass man nicht viele Klei-
dungsstücke benötigt, um immer
gut angezogen zu sein. «Wir ziehen
nur zirka 20% der Kleider an, die
wir im Kasten aufbewahren», so die
Stilberaterin. Deshalb sei es wich-
tig, ein paar gute Basics zu haben,
die man kombinieren könne. Und
im Business sollte man immer so an-
gezogen sein, wie die Vorgesetzten
auf der nächsten Karrierestufe, die
man erreichen wolle. Falls ein
Dresscode vorgeschrieben sei, sei es
wichtig, den persönlichen, indivi-
duellen Stil einfliessen zu lassen,
um authentisch zu wirken.  

Das Wichtigste sei, dass man an-
lassgerechte Farben wähle, die zum
eigenen Hautunterton passen. «In
der Farb beratung unterscheidet
man zwischen kalt- und warmto-
nig. Davon ausgehend unterteilen
wir in vier Jahreszeiten. Ist jemand

ein warmtoniger Herbsttyp, passen
erdige Farben. Ein warmes Rot bei-
spielsweise schmeichelt dieser Per-
son», erklärt Salome Wyss. Die Zu-
ordnung des Farbtyps eruiert sie
aufgrund des Hautuntertons. Jede
Person habe ihren eigenen  Stilmix,
diesen gelte es herauszufinden, da-
mit jemand authentisch wirke. «Ich

unterscheide zwischen sechs Stil-
richtungen: dramatisch, klassisch,
romantisch, zart und zwei sportli-
che Stile. Aus der Beratung ergeben
sich der Farbtyp, die Stilrichtung,
Muster, Stoffmaterialien und die Ac-
cessoires. Wenn man dann alles zu-
sammen umsetzt, erhält man den
Stil, mit dem eine Person authen-
tisch wirkt», erklärt Salome Wyss.

Massgeschneiderte 
Lösungen
«Mit der Kleidung unterstreichen
meine Kundinnen und Kunden im
Business ihre Professionalität. Auch
Mütter in Kaderpositionen, die am
Morgen ihr Kind in die Krippe brin-
gen und anschliessend gleich in ein
Meeting rennen müssen, können

gen erhält ihre Kundschaft massge-
schneiderte Lösungen. Und die
Leute können ihr auch nach Ab-
schluss der Beratung noch Fragen
stellen. «Eine Studie in der Schweiz
hat kürzlich gezeigt, dass die Hälfte
der neu gekauften Kleider in den
letzten zwölf Mo naten nicht getra-
gen wurde. Wenn man nach einer
Beratung gekonnt den Kleider-
schrank aussortieren kann und ge-
zielt nur die für einen richtigen Klei-
der kauft, spart man langfristig», so
Salome Wyss. Wer einen Einblick in
Salome Wyss’ Arbeit gewinnen
möchte, ist herzlich eingeladen:
Am Samstag, 25. Mai findet in Stäfa
eine Einführung in die Farb- und
Stilwelt mit Apéro statt. (s. Inserat)
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Einen authentischen und professionellen ersten Eindruck hinterlassen? Die Farb-, Stil- und Imageberaterin Salome
Wyss sorgt dafür. Sie weiss, welche Farben schmeicheln, wie man mit wenigen Basis-Kleidungsstücken immer 
perfekt angezogen ist, sie kennt die Dresscodes und sie zeigt, welches individuelle Make-up am besten zur Person
passt.

den Spagat von einem lockeren zu
einem professionellen Stil in Sekun-
den schaffen. Sie ziehen gezielt ein
weiteres Kleidungsstück an oder
aus und schon befinden sie sich in
einer anderen Rolle», so Salome
Wyss. Man könne mit sehr wenig
sehr viel umsetzen. Jede Person sei
einzigartig und keine Beratung
gleich. Die Farb- und Stilberaterin
zeigt ihren Kundinnen auch, wie
man sich typgerecht schminkt,
graue Haare gekonnt ins Szene setzt
und sie gibt auch Schminkkurse. 
Salome Wyss ergänzt: «Meine
Schminkkurse besuchen vom 18-
jährigen Teenager mit ihrer Mutter
bis zur 75-jährigen Dame.» Sowohl
in ihren Schminkkursen als auch bei
ihren Farb-, Stil- und Imageberatun-
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Salome Wyss eruiert die typgerechten Farben


